
  NEGOCIATEUR D’EXCEPTION :  

LA RECETTE DU SUCCES 

ARNAUD MOTREFF 

3 HEURES 

Aider les négociatrices et les négociateurs 

immobiliers à augmenter considérablement leurs 

chiffres d'affaires grâce à des outils et des méthodes 

innovantes.  

1. Les 3 phases préparatoires au succès 

 

2. Les 7 facteurs clés du succès 

 

3. Les 7 facteurs clés du succès - la suite 

 

4. La stratégie du négociateur d'exception 

 

5. La technique du négociateur immobilier 

d'exception 


