AT akadémie”
RECRUTEZ LES MEILLEURS
NEGOCIATEURS

Intervenant : CEDRIC FARDIOLA / Moyens pédagogiques
Plateforme de e-learning type
Durée : 2 HEURES 30 Moodle
Vidéos pré-enregistrées pour
chaque theme

QCM / Quizz

/ Objectif :

Maitriser les méthodes de communication, juridiques

Travaux pratiques

Validation des acquis a chaque

étape
et commerciales de recrutement des négociateurs Tests de contréle des
. .. connaissances en début et fin de
immobiliers formation

/ Public concerné
Les professionnels de I'immmobilier

/ Programme :

1. Créer le profil type du négociateur qui réussit

chez moi . .
/ Pré-requis

Disposer d'un ordinateur ou
d’'une tablette et d'une connexion
internet.

2. La communication dans le recrutement NIeBilde connalsance prealable

nécessaire : Aucun

3. Les autres modes de communication dans le _
recrutement. la boite immo

1” PARTENAIRE DES INDEPENDANTS

4. L'entretien de recrutement / organisme certifié

Qualiopi »

processus certifié

ez 7 . E M REPUBLIQUE FRANGAISE
5. Les différents statuts des négociateurs o A R
a certification qualite a ete delivree au titre des

g 318 catégories d'actions suivantes :
immobiliers ACTIONS DE FORMATIONS

6. L'agent commercial sur le plan juridique

Contact

akademie@Ila-boite-immo.com

04 94 35 43 54
lié @ un handicap ?

au 04 94 354 354

DOCUMENT CREE




