
  DEVENEZ IMBATTABLE DANS LE 

TRAITEMENT DE VOS ACQUEREURS 

ALEXANDRA SAINTORENS 

3 HEURES  

Maitriser le parcours commercial d’un acquéreur, du 

début de sa recherche jusqu’à la réitération par acte 

authentique 

1. Découvrir le projet d'achat d'un acquéreur : 

La préparation  

 

2. Découvrir le projet d'achat d'un acquéreur : 

La découverte 

 

3. Home staging: oui ou non ? 

4. L'organisation des visites 

5. Conclure une vente 

6. Sécuriser une vente 

7. Le suivi de l'acquéreur 


