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DUREE :Sh
/ OBJECTIF : / MOYENS
. . PEDAGOGIQUES
Permettre aux négociateurs comme aux directeurs - .
ateforme de e-learning type

d’'agences immobilieres de maitriser les tenants et les Moodle

aboutissants du Viager_ Vidéos pré-enregistrées pour
chaque théme
QCM / Quizz

Travaux pratiques

I PR 0 G RAMME g Zf;is:tion des acquis a chaque

Tests de controle des
connaissances en début et fin

1. Généralités du viager el

2. Leviager : pour qui, pourquoi? / PUBLIC CONCERNE
Les professionnels de
I'immobilier

3. Les familles de viager

/ PRE-REQUIS

Disposer d'un ordinateur
ou d'une tablette et d'une
connexion internet.

4. Les techniques et arguments commerciaux

5. Le calcul du viager
Niveau de connaissance
préalable nécessaire : Aucun

6. La fiscalité du viager
/ ORGANISME

7. Lingénierie patrimoniale et le viager CERTIFIE
Qualiopi »

8. Leviager et laloi - Les risques encourus et les processus certifié
SO | uti ons I N REPUBLIQUE FRANGAISE

9. Leviager et les assurances

CONTACT
10.Promesse et acte viager : Généralités academy@la-boite-immo.com
04 94 35 43 54

11.Promesse et acte viager : Les clauses lié & un handicap ?

spécifiques d'un viager
au 04 94 354 354
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