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Permettre aux négociateurs comme aux directeurs 

d’agences immobilières de maitriser les tenants et les 

aboutissants du viager. 

1. Généralités du viager 

 

2.  Le viager : pour qui, pourquoi ? 

 

3. Les familles de viager 

 

4. Les techniques et arguments commerciaux 

 

5. Le calcul du viager 

 

6. La fiscalité du viager 

 

7. L'ingénierie patrimoniale et le viager 

 

8. Le viager et la loi - Les risques encourus et les 

solutions 

 

9. Le viager et les assurances 

 

10. Promesse et acte viager : Généralités 

 

11. Promesse et acte viager : Les clauses 

spécifiques d'un viager 


