T akadémie”
DEVENEZ ULTRA PERFORMANT AVEC

LES CONSEILS DE ROMAIN CARTIER

Intervenant : ROMAIN CARTIER / Moyens pédagogiques
Plateforme de e-learning type
Durée : 3 HEURES 30 Moodle
Vidéos pré-enregistrées pour
chaque theme

QCM / Quizz

/ Objectif :

Permettre aux négociateurs, qu'ils soient débutants

Travaux pratiques

Validation des acquis a chaque

étape
ou confirmés, d'appliquer les recettes qui ont fait le Tests de contréle des
N . i début et find
succés de Romain CARTIER formation e ee

/ Public concerné
Les professionnels de I'immmobilier

/ Programme :

1. La prospection

/ Pré-requis

Disposer d'un ordinateur ou
d’'une tablette et d'une connexion
internet.

3' La prise dU mandat de vente Niveau de connaissance préalable

nécessaire : Aucun

2. Lestimation

4. La mise en valeur du mandat

5. La découverte acquéreur et le la boite immo

, 1" PARTENAIRE DES INDEPENDANTS
rapprochement acquéreur/vendeur
/ organisme certifié

6. Loffre d'achat, la négo du prix de vente et la Qualiopi»

conclusion de la vente processus certifié
En REPUBI.IQUE FRANCAISE

La certification qualité a été délivrée au titre des

7. Le suivi apres vente ACTIONS DE FORMATIONS

Contact

akademie@Ila-boite-immo.com

04 94 35 4354

lié @ un handicap ?

au 04 94 354 354

DOCUMENT CREE




