
  DEVENEZ SPECIALISTE DES CLIENTS 

INTERNATIONAUX 

GEOFFROY REISER 

3 HEURES 

Développez votre chiffre d’affaires grâce aux clients 

étrangers résidents ou non en France. 

1. Les acheteurs étrangers en France : chiffres 

clés 

 

2. Capter les acheteurs étrangers via des 

portails : qui sont les SeLoger et LeBonCoin 

des acheteurs étrangers ? 

 

3. Capter les acheteurs étrangers via votre 

propre site internet 

 

4. Traiter les demandes de contacts (leads) 

étrangers : 5 erreurs à ne pas commettre 

 

5. Gérer les différences culturelles : techniques 

de négociation internationale 

 

6. Fidéliser les clients étrangers 

 


