
  TOUT COMPRENDRE SUR LES 

TECHNIQUES DE L’ESTIMATION 

IMMOBILIERE 
CAROLINE THEUIL 

3 HEURES 

Maitriser les principales techniques d’estimation 

immobilière. 

1. Définition des principales méthodes 

 

2. Evaluation des logements individuels 

 

3. Evaluation des lots de copropriété 

 

4. Evaluation des terrains 

 

5. Les fondamentaux à ne pas négliger 

 



  LES SECRETS DU HOME STAGING  

POUR MIEUX VENDRE 

REGIS BIOUSSE 

2 HEURES  

Maîtriser la législation en vigueur liée à l’utilisation 

d’un drone, ainsi que les techniques de prise de vue 

et les avantages commerciaux de ce type de 

communication 

1. Définition et présentation du home staging 

2. Faire un diagnostic 

3. Interventions à réaliser 



 CREMAILLIERES PORTES OUVERTES... : 

PROSPECTEZ AUTREMENT 

ALEXANDRE JACQUELIN CLUZEAU 

2 HEURES 30 

Apprendre les nouvelles méthodes de prospection en 

vogue 

1. La préparation 

2. La méthode AIDA 

3. La crémaillère 

4. Les portes ouvertes 

5. Les évènements locaux 

6. Les opérations "Encore Merci" 



  INTER-CABINET :  

COLLABOREZ POUR REUSSIR 

SANDRA VIRICEL 

1 HEURE 30  

Grâce à l’inter-cabinet et ses outils, augmentez votre 

nombre de mandats exclusifs et votre chiffre 

d’affaires 

1. L'histoire de l'inter-cabinet  

 

2. L'intérêt de travailler en inter-cabinet, 

comment se construire et entretenir un 

réseau de professionnels 

 

3. Le juridique et l'inter-cabinet 

 

4. Exemples vécus  

 



  COMPROMIS ET DOCUMENTS  

ANNEXES : PENSEZ A TOUT ! 

CAROLINE THEUIL  

 3 HEURES  

Maîtriser les aspects juridiques des documents à 

annexer au compromis de vente 

1. Le compromis 

2. Les annexes des compromis à tous 

compromis 

 

3. Les annexes des compromis de vente des 

biens individuels 

 

4. Les annexes des compromis de vente des lots 

de copropriété 

 

5. Les annexes des compromis des terrains à 

batir (Les TAB) 



  DEVELOPPEZ  

VOTRE CHIFFRE D'AFFAIRES GRACE A 

VOTRE E-REPUTATION 

 
JEAN-DAVID LEPINEUX 

2 HEURES  

Maîtriser la communication commerciale des avis 

clients.  

Optimiser cette communication avec les réseaux 

sociaux 

1. Où placer les avis clients ? 

2. Transformez vos clients en commerciaux 

3. La parole de vos clients 

4. Les avis et les réseaux sociaux 

5. La gestion des clients insatisfaits 


