
 TOUT CE QU IL FAUT SAVOIR 

SUR LA PROSPECTION TERRAIN 

ALEXANDRE JACQUELIN CLUZEAU 

2 HEURES 30 

Programmer des séances de prospection physique 

1. La préparation 

2. La méthode AIDA 

3. Le boîtage 

4. Le porte à porte 

5. La pige 

6. Les prescripteurs 



 LES CLES DE LA PROSPECTION 

DIGITALE 

STEPHANE CARON  

2 HEURES 30 

Maitriser la prospection dans sa forme digitale 

1. Les réseaux sociaux et la prospection 

2. Les formulaires d'estimation et ses propres 

mandats en stock 

 

3. La newsletter et la prospection 

4. Le RGPD dans la prospection 

5. Les fichiers partagés et la prospection 

 



  DEVENEZ IMBATTABLE DANS LE 

TRAITEMENT DE VOS ACQUEREURS 

ALEXANDRA SAINTORENS 

3 HEURES  

Maitriser le parcours commercial d’un acquéreur, du 

début de sa recherche jusqu’à la réitération par acte 

authentique 

1. Découvrir le projet d'achat d'un acquéreur : 

La préparation  

 

2. Découvrir le projet d'achat d'un acquéreur : 

La découverte 

 

3. Home staging: oui ou non ? 

4. L'organisation des visites 

5. Conclure une vente 

6. Sécuriser une vente 

7. Le suivi de l'acquéreur 



  ADOPTEZ LES MEILLEURES  

PRATIQUES POUR VOS PHOTOS 

IMMOBILIERES 
OLIVIER MELGRANI 

3 HEURES 30 

Maîtriser toutes les techniques simples de la photo 

immobilière et augmenter le nombre de contacts 

grâce aux photos des biens sur Internet 

1. Parlons matériel 

 

2. Comment valoriser une pièce 

 

3. La préparation du reportage 

 

4. Au début du reportage 

 

5. Les étapes pour chaque photo 

 

6. Après le reportage 



  10 IDEES DE CONTENUS VIDEO  

POUR VOS RESEAUX SOCIAUX 

OLIVIER MELGRANI 

3 HEURES 

Avoir 10 idées de vidéo pour les réseaux sociaux, afin 

d’augmenter le nombre de contacts acquéreurs ou 

vendeurs entrants 

1. Quelques explications avant de commencer 

 

2. Annoncez vos mandats : parlez de votre 

enseigne 

 

3. Parlez de votre quotidien : célébrez vos 

victoires 

 

4. Parlez de votre secteur : Appuyez-vous sur les 

commerçants locaux 

 

5. Montrez votre expertise : faites témoigner 

vos clients 

 

6. Montrez les coulisses : parlez (un peu) de 

vous 

 

7. Mes conseils pour appliquer ces idées : on 

passe à l'action 


