T akadémie”
LE MINDSET DES LEADERS DE

L'IMMOBILIER

Intervenant : ROMAIN CARTIER /" Moyens pédagogiques
Plateforme de e-learning type
Durée : 2 HEURES 30 Moodle

Vidéos pré-enregistrées pour
chaque theme

QCM / Quizz

/ Objectif :

Permettre aux négociateurs comme aux directeur

Travaux pratiques

Validation des acquis a chaque

étape
d'agence immobiliere d'adopter le mindset spécifique Tests de contréle des
e e 0 /e i connaissances en début et fin de
des pros de I'immobilier qui réussissent. formation

/ Public concerné

Les professionnels de I'immmobilier

/ Programme :

1. Définition du « Mindset» en immobilier

Clientele, Résilience, Innovation B’ .
/ Pré-requis
Disposer d'un ordinateur ou }
2. Dans quelles situations professionnelles un ¢ IR el e e
bon mindSEt est efficace Niveau de connaissance préalable

nécessaire : Aucun

3. Les pensées limitantes

4, Maitrise en Négociation, Ethique et Réseau la boite mmo

. - 1" PARTENAIRE DES INDEPENDANTS
Professionnel pour Agents Immobiliers
/ organisme certifié

5. La méthode Pomodoro et la matrice Qualiopi »
d'Eisenhower processus certifié
E N REPUBLIQUE FRANGAISE

La certification qualité a été délivrée au titre des
catégories d'actions suivantes :
ACTIONS DE FORMATIONS

Contact

akademie@Ila-boite-immo.com

04 94 35 43 54
lié @ un handicap ?

au 04 94 354 354

DOCUMENT CREE




