
  LE MINDSET DES LEADERS DE 

L’IMMOBILIER 

ROMAIN CARTIER 

2 HEURES 30 

Permettre aux négociateurs comme aux directeur 

d’agence immobilière d’adopter le mindset spécifique 

des pros de l’immobilier qui réussissent. 

1. Définition du « Mindset » en immobilier : 

Clientèle, Résilience, Innovation 

 

2. Dans quelles situations professionnelles un 

bon mindset est efficace 

 

3. Les pensées limitantes 

 

4. Maîtrise en Négociation, Éthique et Réseau 

Professionnel pour Agents Immobiliers 

 

5. La méthode Pomodoro et la matrice 

d'Eisenhower 


