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Aider les professionnels de l’immobilier à intégrer le DPE dans 

leur approche commerciale, à mieux estimer la valeur d’un bien 

en fonction de sa classe énergétique et à conseiller efficacement 

vendeurs et acquéreurs sur les travaux de rénovation à privilégier 

pour améliorer la performance énergétique d’un logement. 

1. Contexte et opportunités 

2. Estimer un bien selon sa classe énergétique 

3. Quels travaux d’isolation préconiser pour 

sauter deux classes 

4. Les systèmes performants 

5. Construire un argumentaire acquéreur 

convaincant 

6. Les aides MaPrimeRénov’ 


