L Formation |
QUEST-CE QUE LA VENTE
INTERACTIVE ?

akadémie”

Intervenant : Baptiste DUNY /" Moyens pédagogiques
Plateforme de e-learning type
Durée : 2 HEURES Moodle
Vidéos pré-enregistrées pour
chaque theme

Y 4 Objectif . QCM/ Quizz

Travaux pratiques

Aider les professionnels de I'immobilier a comprendre les \é’i’:ss“m flis scquis s chaque

principes de la vente interactive, a l'intégrer dans leur stratégie e e

commerciale et a l'utiliser pour capter des mandats exclusifs, cobne icEen debut et fin de
ormation

optimiser les prix de vente et dynamiser leurs transactions.

/ Public concerné

Les professionnels de I'immobilier

/ Programme :

1. Le concept

/ Pré-requis

Disposer d'un ordinateur ou
d'une tablette et d'une connexion
internet.

2. Les avantages

3. Lescas d'usage

Niveau de connaissance préalable
nécessaire : Aucun

4, Stratégie et discours

5. Les étapes la boite mmo

1" PARTENAIRE DES INDEPENDANTS

6. Conclusion / Organisme certifié
Qualiopi»
processus certifié

E B REPUBLIQUE FRANGAISE

La certification qualité a été délivrée au titre des
catégories d'actions suivantes :
ACTIONS DE FORMATIONS

Contact

akademie@la-boite-immo.com

04 94 35 43 54

lié & un handicap ?

au 04 94 354 354
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