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/ OBJECTIF : / MOYENS
, PEDAGOGIQUES

Comprendre les profils comportementaux DISC pour Platatorie dacleartitx e

mieux communiquer avec ses clients, lever les freins Moodle

et s'adapter efficacement en situation de vente. Vidéos pré-enregistrées pour
chaque théme
QCM / Quizz

Travaux pratiques

I P RO G RA M M E : \é/ta;is:tion des acquis a chaque

Tests de controle des
connaissances en début et fin
de formation

1. Décoder les profils DISC

2. Convaincre un vendeur selon son profil / PUBLIC CONCERNE

Les professionnels de
I'immobilier

3. Le DISC appliqué a l'acquéreur
/ PRE-REQUIS

Disposer d'un ordinateur
ou d'une tablette et d'une
connexion internet.

4. Gérer les tensions avec la méthode DISC

5. Le DISC dans chaque étape de la vente
Niveau de connaissance
préalable nécessaire : Aucun

/ ORGANISME
CERTIFIE

Qualiopi »

processus certifié

= ¥ REPUBLIQUE FRANGAISE

CONTACT

academy@la-boite-immo.com

04 94 3543 54

lié & un handicap ?

qu 04 94 354 354
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