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L'objectif de cette formation est de permettre aux 
professionnels de l'immobilier de comprendre les 
mécanismes juridiques, financiers et techniques liés 
à la VEFA, d'identifier les opportunités foncières et 
d'optimiser la présentation et la vente d'un 
programme neuf, tout en maîtrisant les aspects 
contractuels et commerciaux de ce type de 
transaction. 

1. L'optimisation de la valeur d'un terrain à 

destination d'un promoteur  

2. Les avantages et les inconvénients de la VEFA  

3. Présentation d’un programme neuf à un prospect  

4. Le closing et la rédaction d'un contrat de 

réservation  

5. Conclusion et évaluation finale 


