S akademie”
LA VEFA : TRANSFORMER UN TERRAIN
EN OPPORTUNITE RENTABLE
Intervenant : Jean-Baptiste Dryjard /" Moyens pédag.ogiques
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/ Objectif :

Travaux pratiques

L'objectif de cette formation est de permettre aux el A
professionnels de I'immobilier de comprendre les Tests de contréle des

, . R . . . L, connaissances en début et fin de
mécanismes juridiques, financiers et techniques liés formation

a la VEFA, d'identifier les opportunités foncieres et
d'optimiser la présentation et la vente d'un
programme neuf, tout en maitrisant les aspects
contractuels et commerciaux de ce type de
transaction.

/" Public concerné

Les professionnels de 'immobilier

/[ Pré-requis

Disposer d'un ordinateur ou
d'une tablette et d'une connexion

/ Programme : e

Niveau de connaissance préalable
neécessaire : Aucun

1. Loptimisation de la valeur d'un terrain a

destination d'un promoteur .
la boite mmo

2. Les avantages et les inconvénients de la VEFA = BARIENAIRE Cex (o RESNRENIE

3. Présentation d'un programme neuf & un prospect / organisme certifié
Qualiopi

4. Le closing et la rédaction d'un contrat de processusce,tgé

, . E N REPUBLIQUE FRANCAISE
reservation S PR
La certification qualité a été délivrée au titre des
catégories d'actions suivantes :
ACTIONS DE FORMATIONS

5. Conclusion et évaluation finale

Contact

akademie@la-boite-immo.com

0494 3543 54

lié & un handlicap ?

au 04 94 354 354
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