| Formation_
LES CLES DU LANGAGE

CORPOREL

Intervenant : JULIEN BRIZET
Durée : 1 HEURE 30

/ Objectif :

Maitriser les clés du langage corporel en immobilier
pour améliorer la compréhension mutuelle,
adapter sa posture et sa communication,

et optimiser ses négociations et conclusions de ventes.

/ Programme :

Le parcours est structuré en 5 chapitres progressifs :
1. Mains et croisements
2. Bras et buste
3. Lesyeux et la bouche
4. Le paraverbal

5. Conseils et observations

akademie

-

/ Moyens pédagogiques

Plateforme de e-learning type
Moodle

Vidéos pré-enregistrées pour
chaque theme

QCM / Quizz
Travaux pratiques

Validation des acquis a chaque
étape

Tests de contrdle des
connaissances en début et fin de
formation

Public concerné

Les professionnels de I'immmobilier

Pré-requis

Disposer d'un ordinateur ou
d'une tablette et d'une connexion
internet.

Niveau de connaissance préalable
nécessaire : Aucun

la boite immo

1 PARTENAIRE DES INDEPENDANTS

/ Organisme certifié

Qualiopi »

processus certifié

E N REPUBLIQUE FRANGAISE

Contact

akademie@la-boite-immo.com

04 94 3543 54

lié a un handicap ?

au 04 94 354 354
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