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1 HEURE 30  

Maîtriser les clés du langage corporel en immobilier  
pour améliorer la compréhension mutuelle, 
adapter sa posture et sa communication, 

et optimiser ses négociations et conclusions de ventes.  

Le parcours est structuré en 5 chapitres progressifs :  

1. Mains et croisements  

2. Bras et buste  

3. Les yeux et la bouche  

4. Le paraverbal  

5. Conseils et observations  

 


