
 LOI LE MEUR : COMPRENDRE LES 

REGLES, CAPTER LES OPPORTUNITES 

Maître Cyril Sabatié - Avocat 

1 HEURE 

Comprendre les enjeux de la loi Le Meur pour 

adapter ses pratiques, sécuriser ses relations clients. 

et transformer les nouvelles règles en avantage 

concurrentiel. 

1. Comprendre la loi Le Meur - enjeux, périmètre 

et bouleversements à connaître 

2. Conseiller juste dans un marché incertain - 

réalités, stratégies et fiscalité 



  SECURISEZ VOS VENTES ET 

HONORAIRES – LES 10 FONDAMENTAUX 

MAITRE CAROLINE DUBUIS-TALAYRACH 

1 HEURES 30 

Maîtrisez les 10 points fondamentaux juridiques pour 

sécuriser vos ventes. 

1. Sans carte et sans attestation, pas de 

rémunération 

 

2. Du nouveau pour l'agent immobilier - La 

nullité relative 

 

3. Le bon pour accord du vendeur vaut-il 

toujours vente 

 

4. Vérifier la capacité financière de l'acquéreur 

 

5. Vices cachés - êtes-vous responsables ? 



  URBANISME : LES REGLES POUR 

VENDRE ET PERFORMER EN 

CONFIANCE  

JULIETTE SAGE 

2 HEURES 30  

Maîtriser les bases utiles de l’urbanisme pour 

sécuriser une estimation, anticiper les délais 

d’autorisations et transformer les règles en 

arguments commerciaux crédibles. 

 

1. Urbanisme, définition et principales 

réglementations 

2. Connaître les documents et règles 

d’urbanisme 

3. Localisation et impact sur la valeur 

immobilière 

4. Protections spécifiques pouvant impacter un 

bien 

5. Évaluer l’impact des risques naturels et 

technologiques 

6. Délais et autorisations d’urbanisme 



  ZOOM SUR LES DIAGNOSTICS 

IMMOBILIERS 

TONY SIKOUTRIS 

1 HEURES 50 

Prendre connaissance de tous les diagnostics 

obligatoires et éventuels dans l’immobilier 

1. Le diagnostic de performance énergétique 

individuel 

2. Le diagnostic de performance énergétique 

collectif 

3. La loi Carrez et loi Boutin 

4. Le diagnostic Amiante 

5. Électricité Gaz Termites Plomb et ERP 

6. Le Projet de Plan Pluriannuel de Travaux et le 

DPE Collectif 

 



  COMPROMIS ET DOCUMENTS  

ANNEXES : PENSEZ A TOUT ! 

CAROLINE THEUIL  

 2 HEURES 40 

Maîtriser les aspects juridiques des documents à 

annexer au compromis de vente 

1. Le compromis 

2. Les annexes des compromis à tous 

compromis 

 

3. Les annexes des compromis de vente des 

biens individuels 

 

4. Les annexes des compromis de vente des lots 

de copropriété 

 

5. Les annexes des compromis des terrains à 

batir (Les TAB) 



  LES SECRETS DU HOME STAGING  

POUR MIEUX VENDRE 

REGIS BIOUSSE 

1 HEURES 30 

Maîtriser la législation en vigueur liée à l’utilisation 

d’un drone, ainsi que les techniques de prise de vue 

et les avantages commerciaux de ce type de 

communication 

1. Définition et présentation du home staging 

2. Faire un diagnostic 

3. Interventions à réaliser 



  TOUT COMPRENDRE SUR LES 

TECHNIQUES DE L’ESTIMATION 

IMMOBILIERE 
CAROLINE THEUIL 

2 HEURES 15 

Maitriser les principales techniques d’estimation 

immobilière. 

1. Définition des principales méthodes 

 

2. Evaluation des logements individuels 

 

3. Evaluation des lots de copropriété 

 

4. Evaluation des terrains 

 

5. Les fondamentaux à ne pas négliger 

 



  10 IDEES DE CONTENUS VIDEO  

POUR VOS RESEAUX SOCIAUX 

OLIVIER MELGRANI 

2 HEURES 

Avoir 10 idées de vidéo pour les réseaux sociaux, afin 

d’augmenter le nombre de contacts acquéreurs ou 

vendeurs entrants 

1. Quelques explications avant de commencer 

 

2. Annoncez vos mandats : parlez de votre 

enseigne 

 

3. Parlez de votre quotidien : célébrez vos 

victoires 

 

4. Parlez de votre secteur : Appuyez-vous sur les 

commerçants locaux 

 

5. Montrez votre expertise : faites témoigner 

vos clients 

 

6. Montrez les coulisses : parlez (un peu) de 

vous 

 

7. Mes conseils pour appliquer ces idées : on 

passe à l'action 



  ADOPTEZ LES MEILLEURES  

PRATIQUES POUR VOS PHOTOS 

IMMOBILIERES 
OLIVIER MELGRANI 

2 HEURES 30 

Maîtriser toutes les techniques simples de la photo 

immobilière et augmenter le nombre de contacts 

grâce aux photos des biens sur Internet 

1. Parlons matériel 

 

2. Comment valoriser une pièce 

 

3. La préparation du reportage 

 

4. Au début du reportage 

 

5. Les étapes pour chaque photo 

 

6. Après le reportage 



  LA NON-DISCRIMINATION À L'ACCÈS 

AU LOGEMENT 

MAITRE CAROLINE DUBUIS-TALAYRACH 

2 HEURES 

Maitriser les textes sur la non-discrimination à l'accès 

au logement 

1. L'environnement législatif 

2. Contexte et acteurs 

3. Acteurs (suite) et définition  

4. Décision - partie 1 

5. Décision - partie 2 

6. Les outils 



  LES SECRETS DU RGPD DANS LE 

DIGITAL 

MAITRE PAUL NICOUD 

2 HEURES 10  

Maitriser la nouvelle réglementation européenne sur 

le règlement Général sur la Protection des Données 

1. Pourquoi le RGPD 

2. Comment fonctionne le RGPD 

3. Les grands principes du RGPD 

4. Les obligations d'information 

5. La constitution d'un registre 

6. La base légale de vos traitements 

7. Base légale : le consentement 

8. Base légale : l'exécution du contrat 

9. Base légale : l'intérêt légitime 

10. Base légale : la prospection 

11. Les droits de la personne 1 

12. Les droits de la personne 2 

13. La sécurité des données 1 

14. La sécurité des données 2 



 LES 6 ETAPES POUR OBTENIR 

L’EXCLUSIVITE 

PHILIPPE GARCIA – référent pédagogique 

4 HEURES 15 

Maitriser les 6 étapes commerciales de la prise du 

mandat exclusif 

 

1. Petit focus sur le mandat 

2. La préparation physique et matériel 

3. La préparation mentale 

4. Le premier contact 

5. Le SONCAS ou le BIAISON 

6. La découverte 

7. La création de votre MPS 

8. L'utilisation de votre MPS 

9. La présentation du prix avec une ECM 

10. Le traitement des objections 

11. Le closing et la confortation 

12. Et après ? 



  LE CODE DE DEONTOLOGIE DANS 

L’IMMOBILIER : ON VOUS DIT TOUT ! 

MAITRE CHLOE FROMENT 

2 HEURES  

Maitriser le code de déontologie applicable aux 

agents immobiliers    

1. Article 1 – Le champ d’application 

2. Article 2 – L’éthique professionnelle 

3. Article 3 – Le respect des lois et règlement 

4. Article 4 – La compétence 

5. Article 5 – L’organisation et la gestion de l’entreprise 

6. Article 6 – La transparence 

7. Article 7 – La confidentialité 

8. Article 8 – La défense des intérêts en présence 

9. Article 9 – Les conflits d’intérêts 

10. Article 10 – La confraternité 

11. Article 11 – Le règlement des litiges 



 TOUT CE QU IL FAUT SAVOIR 

SUR LA PROSPECTION TERRAIN 

ALEXANDRE JACQUELIN CLUZEAU 

2 HEURES 

Programmer des séances de prospection physique 

1. La préparation 

2. La méthode AIDA 

3. Le boîtage 

4. Le porte à porte 

5. La pige 

6. Les prescripteurs 


