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Maîtriser les stratégies commerciales pour renforcer 

les relations avec les bailleurs via marketing digital, 

personnalisation, gestion des objections et 

obligations légales. 

Le parcours est structuré en 4 chapitres progressifs :  

1. Les techniques de prospection en gestion locative 

2. Développer et entretenir ses relations avec les 

bailleurs  

3. Les techniques de vente et de négociation  

4. Les obligations du bailleurs 


